
Willkommen
in einem
starken Team.
Als Hersteller und Entwickler von 
professionellen Reinigungsgeräten 
vertreiben wir weltweit innovative 
Reinigungsmaschinen. 

■ Aktiver, wachstumsorientierter Vertrieb von  
 professionellen Reinigungsgeräten über den  
 Fachhandel

■ Kontinuierliche Betreuung unserer Bestands- 
 kunden, sowie Auf- und Ausbau des Verkaufs- 
 gebietes 
■ Erstellung von Angeboten und Überwachung der  
 Auftragsabwicklung
■ Teilnahme an Fachmessen und regionalen  
 Kundenveranstaltungen
■ Umsetzung der vorgegebenen Unternehmens- 
 strategie im Verkaufsgebiet

Täglich setzen auf der ganzen Welt professionelle AnwenderInnen auf SPRiNTUS Produkte. Unsere 
professionellen Reinigungsgeräte entwickeln, produzieren und verkaufen wir mit Leidenschaft und 
Passion – für eine saubere, nachhaltige Umwelt. 
Verwurzelt in Schwaben, ergänzen sich bei uns Enthusiasmus, Innovationskraft und Internationalität 
zu einem stimmigen Ganzen. Werde Teil des Teams und gestalte die Zukunft von SPRiNTUS mit!

Dann senden Sie bitte Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen, einschließlich 
Ihrer Gehaltsvorstellung und des frühestmöglichen Eintrittstermins, an Herrn 
Tamm unter tamm@sprintus.eu

SPRiNTUS GmbH 
Reizenwiesen 1 
73642 Welzheim  

+49 7182  80404-0 www.sprintus.eu 

AUFGABEN

INTERESSIERT?

PROFIL
■ Kaufmännische oder technische Ausbildung,   
 bzw. vergleichbarer Bildungsabschluss

■ Nachweisbare Erfolge im Vertrieb, idealerweise  
 in unserer Branche
■	 Verhandlungsgeschick sowie Abschlussstärke

WIR BIETEN

■ Intensive Einarbeitung, inklusive Produktschulungen

■ Kooperative und angenehme Arbeitsatmosphäre
■	 Gestaltungsspielräume zur Erfüllung Ihrer Ziele und  
 zur Entfaltung Ihrer Talente

■ Attraktives und leistungsorientiertes Gehalt

■ Komfortable Außendienstausstattung 
 (Firmenwagen, Laptop und Smartphone)

■ Job Bike Leasing
■ Langfristige Perspektive in einem wachsenden  
 Unternehmen

Gebietsverkaufsleiter (m/w/d)
im Außendienst (PLZ 04 + 06-09 + 34 + 37-39 + 99)

■ Eigeninitiative, vertriebs- und beratungsorientiert

■ Reisebereitschaft

■ Kontaktfreude und Bereitschaft selbständig  
 und eigenverantwortlich zu arbeiten
■ Gute PC-Kenntnisse, insbesondere des MS Office   
 Pakets und CRM-Systeme


